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Nazwa przedmiotu
Autoprezentacja [S1ISrod2>Autopr]

Przedmiot

Kierunek studiow Rok/Semestr
Inzynieria Srodowiska 1/1

Studia w zakresie (specjalnosc) Profil studiow

- ogolnoakademicki
Poziom studiow Jezyk oferowanego przedmiotu
pierwszego stopnia polski

Forma studiow Wymagalnosc¢
stacjonarne obieralny

Liczba godzin

Wyktad Laboratorium Inne
30 0 0
Cwiczenia Projekty/seminaria

0 0

Liczba punktéw ECTS

2,00

Koordynatorzy Wyktadowcy

dr Agata Branowska
agata.branowska@put.poznan.pl

Wymagania wstepne
Brak.

Cel przedmiotu

Zapoznanie studentéw z podstawowymi zagadnieniami dotyczgcymi autoprezentacji, metodami
oddziatywania na rozmowcoéw, stuchaczy i widzéw. Zdobycie wiedzy i umiejetnosci niezbednych do
odpowiedniego przygotowania wystgpienia publicznego, jego realizacji i odpowiedniej ewaluacji. Poznanie
wiasnych kompetencji komunikacyjnych dotyczgcych autoprezentaciji. Doskonalenie wtasnych luk
kompetencyjnych podczas publicznych wystgpien. Doskonalenie spojnosci komunikacyjnej miedzy
komunikatami werbalnymi i niewerbalnymi podczas publicznych wystagpien.

Przedmiotowe efekty uczenia sie

Wiedza:

Ma umiejetnos¢ samoksztatcenia sie z uzyciem nowoczesnych narzedzi dydaktycznych, takich jak zdalne
wyktady, internetowe strony i bazy danych, programy dydaktyczne, ksigzki elektroniczne.

Ma podstawowg wiedze dotyczgcg mechanizméw i praw rzgdzgcych zachowaniem oraz psychikg
cztowieka.



Umiejetnosci:

Potrafi organizowac¢, wspotdziata¢ i pracowacé w grupie, przyjmujgc w niej rézne role oraz potrafi
odpowiednio okresli¢ priorytety stuzgce realizacji okreslonego przez siebie lub innych zadania.

Potrafi planowac i realizowaé proces wtasnego permanentnego uczenia sie oraz zna mozliwosci dalszego
doksztatcania sie (studia Il i Il stopnia, studia podyplomowe, kursy i egzaminy przeprowadzane przez
uczelnie, firmy i organizacje zawodowe).

Kompetencje spoteczne:

Potrafi myslec i dziata¢ w sposob przedsigbiorczy, m.in. znajdujgc komercyjne zastosowania dla
tworzonego systemu, majgc na uwadze nie tylko korzysci biznesowe, ale réwniez spoteczne
prowadzonej dziatalnosci.

Metody weryfikacji efektéw uczenia sie i kryteria oceny
Efekty uczenia sie przedstawione wyzej weryfikowane sg w nastepujgcy sposob:

Wyktad: efekty ksztatcenia sprawdzane sg za pomocg kolokwium zaliczeniowego sktadajgcego sie z 12
pytan otwartych oraz zamknietych.

Kryteria oceny:

< 50 % ndst,

< 50%; 60% ) dst.,

< 60%; 70%) dst plus,

<70%, 85%) db,

<85%, 91) db plus,

<91%, 100%> bdb.

Aktywnos¢ na wyktadach - podczas wykladéw student wykonujgcy zadania moze otrzymac punkty,
ktore sg doliczane do punktow otrzymanych na kolokwium.

Tresci programowe

1.Istota autoprezentaciji. Techniki autoprezentacyjne. Efekt pierwszego wrazenia - analiza zjawiska.

2. Dylematy autoprezentacyjne.

3. Rodzaje, cele i etapy przygotowania wystgpien publicznych. Gtéwne zasady przygotowania efektywne;j
prezentacji. Sztuka tworzenia poprawnych prezentacji multimedialnych.

4.Wiarygodnos¢ prezentera. Budowanie pewno$ci siebie podczas prezentacji. Angazowanie publicznosci
podczas publicznych wystgpien. Analiza audytorium, zdobywanie zaangazowania uczestnikéw.

5. Analiza probleméw podczas publicznych wystgpien. Radzenie sobie ze stresem podczas prezentaciji.
Umiejetnos¢ odpowiadania na trudne pytania z widowni.

6. Komunikacja werbalna i niewerbalna profesjonalnego prezentera.

7.Wywieranie wptywu podczas wystgpien publicznych. Perswazja i manipulacja.

8.Autoprezentacja w trakcie procesu doboru pracownikdéw - rozmowa kwalifikacyjna.

Tematyka zaje¢
brak

Metody dydaktyczne

Wyktad: wyktad problemowy, informacyjny lub konwersatoryjny; elementy metod aktywizujgcych: case
study, historie biznesowe; metoda eksponujgca: prezentacja.
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Bilans naktadu pracy przecietnego studenta

Godzin ECTS
taczny naktad pracy 50 2,00
Zajecia wymagajgce bezposredniego kontaktu z nauczycielem 30 1,00
Praca wtasna studenta (studia literaturowe, przygotowanie do zajec 20 1,00
laboratoryjnych/éwiczen, przygotowanie do kolokwidéw/egzaminu,
wykonanie projektu)




